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Pierre GEMIN — Groupe MERCURE

Pierre Gémin, membre fondateur du groupe Efficia de Lorient, s’est lancé dans
laventure de limmobilier fin 2017. Aprés une carriere complete d’officier de
marine, Pierre s’est reconverti comme agent immobilier au sein du Groupe
Mercure, 18" vendeur de chateaux en France et parmi les premiers vendeurs de
biens de luxe. Il nous explique son parcours.

J’ai mené une carriére passionnante
au sein de la Marine que jai quittée
en limite d’age avec le grade de
Capitaine de Frégate. Je souhaitais
continuer a travailler et jai eu
lopportunité de me lancer dans
limmobilier grace a une de mes
relations qui m’informait que Mercure
recherchait des agents commerciaux
en Bretagne. J'ai saisi I'occasion. Jai

sont primordiaux pour accompagner
'acquéreur.

Par mes connaissances propre et
grace a mon partenaire, Luc Malnoy,
agent immobilier d’expérience habitant
Daoulas, ou encore, en faisant appel,
pour les questions les plus pointues au
réseau des experts de la « holding »
qui est une des forces du réseau
Mercure. Je peux donc fournir a mes
clients des informations et conseils
clairs et fiables. Je suis ainsi a méme

je suis également président de la
section « Morbihan » du Mérite
Maritime, « Coordonnateur des
cérémonies » du Comité d’Entente de
la ville de Lorient, sonneur au bagad
de Lanester, chanteur en chorales, et
musicien et bénévole aux Médiévales
d’Hennebont., sans oublier la
randonnée au sein de [I'ASAL Je
m’occupe...

GROUPE

tout ddabolrd fdud me tformzr = d’estimer la valeur dun bien ou

iqpérf[irsp rzmesneon Sa}irpnepl:oa\l/lij:e ep;Se réaliser I'expertise d’un chateau et des M E R C U R E
: L e o ses terres, avec étangs, bois, foréts,

Ensuite il s’agissait de se faire TR 9 FINE FRENCH PROPERTIES

connaitre et reconnaitre par la
clientele et les partenaires dans ce
domaine par essence trés
concurrentiel. L’avantage majeur du
Groupe Mercure par rapport a
d’autres agences en Bretagne c’est
quil possede un rayonnement tant
national gqu’international. J’ai ainsi des
clients sur les 5 -continents. Le
professionnalisme de [agent est
essentiel face a une clientéle pointue
issue du milieu des affaires par
exemple qui posseéde une capacité a
analyser le marché ou une
connaissance approfondie du
batiment de caractére. Je rencontre
aussi des clients amoureux des
vieilles pierres. La encore, le conseil
et les connaissances du mandataire

Je recherche donc pour mes clients
acquéreurs des biens de caractére a
la vente, ce qui représente un travalil
important de prospection terrain car
ces derniers sont assez rares. Je peux
avec Luc, travailler seul ou en lien
avec des notaires ou en inter-cabinet.

Effectivement ! Je re-travaille pour la
Marine depuis mars dernier, comme
officier de réserve, au poste d’officier
« traditions et symbolique » de I'Etat-
major des Fusiliers Marins;

J'ai connu Efficia en rencontrant
Olivier Vasseur (MegAgence) lors
d'une transaction inter-cabinet et
jai été séduit par le concept. Je
pense qu’il est essentiel de
développer son activité par un
réseau implanté localement et
Efficia me semblait étre la bonne
solution pour augmenter ma
visibilité sur Lorient.
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